
QUADERN D’EXERCICIS PER 
CO-DISSENYAR LA TEVA CAMPANYA 

goteo.org   —   #crowdcoop   —   twitter / instagram : @goteofunding

Goteo és una plataforma de col·laboració distribuïda per al 
finançament col·lectiu i la provisió de serveis, infraestructures, 
microtasques i altres recursos a projectes comunitaris, des 
de la qual impulsar el desenvolupament autònom d’iniciatives 
amb ADN obert que generin noves oportunitats per a la millora 
constant de la societat. Una plataforma per fer contribuicions 
econòmiques “gota a gota” a projectes que sumin  al 
desenvolupament de leconomia de proximitat, circular, social i 
solidària, del coneixement lliure i/o el codi obert i de relacions 
d’igualtat basades en la justícia social, ambiental i de gènere.

El finançament col·lectiu (en anglès crowdfunding) és una 
forma de cooperació entre moltes persones per tal de reunir 
una suma de diners que doni suport al desenvolupament 
d’una iniciativa concreta. Partint d’aquesta premisa, Goteo es 
presenta com una nova via per a la inversió social amb retorns 
col·lectius. Una alternativa o complement al finançament 
derivat d’institucions públiques, empreses i altres entitats 
públiques o privades, reactivant el paper impulsor de la societat 
civil. 

info@goteo.org

FINANÇAMENT COL·LABORATIU I ÈTIC PER A INICIATIVES 
D’IMPACTE SOCIAL

Crowdcoop s’emmarca en el programa 
Singulars d'Economia Social de la 
Generalitat de Catalunya Promou: Amb el finançament de:

Crowdcoop és l’espai a Goteo per a posar el 
micromecenatge  al servei de l’economia social i solidària. 
Parteix de la necessitat de comptar amb una eina de 
finançament alternatiu especialitzada en l’àmbit cooperatiu 
que, a més de proporcionar formació i assessorament als 
projectes en campanya, potenciï la creació de comunitat 
i permeti l’aportació de fons complementaris a través del 
matchfunding (una combinació d’aportacions d’un mecenes 
públic o privat que dobla les aportacions aconseguides pel 
crowdfunding). De la necessitat també d’oferir un itinerari 
complet per la creació de cooperatives fins al seu primer 
finançament o el llançament d’un producte o servei.
 
Una oportunitat perquè persones i organitzacions puguin 
dur a terme amb èxit projectes socialment rendibles, 
sostenibles i perdurables en el temps, i que responguin als 
valors d’una economia que posi la cura, el medi ambient i 
les persones al centre de la seva acció.

crowdcoop.org

NEW!

 

http://www.

 

#CROWDFUNDING PENSANT EN OBERT!



NOTES

LLICÈNCIES

SOL·LICITUD DE RECURSOS

DINERS

CODI MANUALS PRODUCTES SERVEIS

PERFILS INFRAESTRUCTURA

ARXIUS 
DIGITALS

MATERIALS

RETORNS

DISSENY

XOLN RED ABIERTA, 
LIBRE Y 
NEUTRAL

Tots els materials continguts en aquest quadern han estat desenvolupats  per Platoniq / Fundació Goteo, sota una 
llicència Creative Commons by-nc-sa.

CHECKLIST PREVI AL LLANÇAMENT DE LA CAMPANYA

IMPRESCINDIBLES 

LES MEVES TASQUES DESPRÉS DEL TALLER

Comptar amb imatges del projecte i l’equip impulsor

Assistència al taller

Definir bé els meus públics objectius 

Desenvolupar aliances estratègiques durant i després de la campanya

Comptar amb un equip impulsor implicat en la dinamització del projecte

Redactar el contingut del projecte de manera detallada, clara i directa

Fer un pressupost detallat, ajustat a les necessitats i transparent

Gravar un vídeo que presenti el projecte en menys de 2 min

Descriure el compromís social del projecte que impulseu

Considerar el tipus de recompensas que oferiu a les donants de les diferents comunitats

Tenir àmplia presència a les xarxes i cuidar la teva comunitat online

Preguntes freqüents:
https://ca.goteo.org/faq
Vídeo tutorial de com crear un projecte
https://vimeo.com/238942023 

Decàleg per a la difusió de projectes:
https:goteo.cc/decaleg
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TIP: Segmentar les comunitats i concretar-les molt t’ajudarà a pensar com motivar-les i afinar la teva comunicació.

AMPLIAR LA COMUNITAT/ PÚBLICS
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TIP: Pensar les recompenses és la feina d’orfebreria del crowdfunding. Dedica-li un temps, pensa en les diferents 
comunitats de donants i què els hi oferiràs per les diferents quantitats. Han de ser atractives, exclusives i originals, 
però relacionades (o d’acord) amb el sentit general del projecte”, o “relacionades amb la idea central i valors del 
projecte, plantejant diferents possibilitats tant per a petits cofinançadors com per a aquelles persones o entitats 
que puguin fer aportacions més elevades. Per entendre i definir millor la motivació de les donants, pots consultar la 
diana “què mou a les donants” i la diana “ampliar la comunitat / públics” incloses en aquest Quadern.

APUNTA’T LES BONES IDEES DELS ALTRES PROJECTES / PARTICIPANTS DEL TALLER
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ELS INCENTIUS INDIVIDUALS

15€ 25€ 50€ 150€ 500€ 1000€5€



TIP: Després d’haver acabat el disseny del teu projecte, i a punt de pujar-lo a la web de goteo.org... avalua’l 
amb la resta de l’equip i possibles contriubuïdores!
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BARÒMETRES D'AVALUACIÓ I AUTOAVALUACIÓ DE PROJECTES
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COMUNITAT/ PÚBLICS:

DESCRIPCIÓ / DIBUX DE LA RECOMPENSA

TIP: Les recompenses poden ser tangibles (un objecte relacionat amb el projecte, una publicació, una samarreta) 
o bé intangibles (aparició en els crèdits i altres espais d’especial visibilitat en el projecte, accés ‘premium’ o anti-
cipat a continguts, serveis específics adaptats, participació en la producció, prellançaments privats, invitacions a 
festes i presentacions...
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Quina serà la principal empremta que deixarà el teu projecte?

Les empremtes són la forma que hem ideat per reflectir els ODS i classificar els projectes publicats a la plataforma a partir del seu 
compromís social. A més dels ODS que són un marc general, hem de tenir en compte altres instruments propis de la Economia So-
cial i Solidària com el Balanç Social, o eines per tranversalitzar la perspectiva de gènere, o els criteris d’algunes administracions 
públiques en el cas de tractar-se d’un matchfunding.

Quin serà el teu retorn col·lectiu i quina llicència faràs servir?

RETORNS
COL·LECTIUS*

COMPARTIR METODOLOGIA

COMPARTIR EL PROCÉS D'APRENENTATGE, 
EXPERIÈNCIES I CONEIXEMENTS

DONAR ACCÉS LLIURE 
A UN ESPAI (FÍSIC O DIGITAL)

OBRIR LES DADES 
(I RESPECTAR LA PRIVACITAT)

OBRIR EL CONEIXEMENT

OBRIR EL CODI

OBRIR EL PRODUCTE
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OBRIR LES DADES 
(I RESPECTAR LA PRIVACITAT)
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OBRIR EL CODI

OBRIR EL PRODUCTE

* Els retorns col·lectius són resultats o procesos que oferim a la comunitat. Es tracta de que els nostres projectes o una part e
s puguin re
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Les llicències lliures i/o obertes no només permeten preservar l'autoria original i el control sobre els usos derivats que es poden fer de les crea-
cions, sinó que representen un veritable mecanisme de replicació i difusió, recolzant-se i nodrint xarxes de seguidors, prosumidors i divulgadors. 
Una font cada vegada més rica i diversa de béns comuns, on moltes persones hi arriben cercant inspiració, talent i recursos de tot tipus (educa-
tius, artístics, documentals, etc).
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Crear cultura

Igualtat 
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Reforçar valors 
democràtics

Periodisme 
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Acció pel clima
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Software lliure
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COMPROMÍS SOCIAL: ODS I MÉS ENLLÀ
1

2

3

4

5

6

7

8

910

11

12

13

14

15

16

17


